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Wstęp

Przedmiotem niniejszej pracy jest ocena przemian gospodarczych oraz korzyści 
i zagrożeń w funkcjonowaniu sektora MŚP w Polsce jakie wynikają z przystąpienia do strefy euro. Zmiany zachodzące w krajach członkowskich Unii Gospodarczej i Walutowej oraz 
w krajach kandydujących stawiają ten sektor w nowym otoczeniu. Z jednej strony występuje presja na pogłębienie integracji między krajami strefy euro, a z drugiej powstaje niepokój związany z niepewną sytuacją ekonomiczną i zagrożeniem rozpadu wypracowanego modelu funkcjonowania Wspólnoty.

Do tej pory zwykle rozważano kwestię przystąpienia do strefy euro w aspekcie potencjalnych szans, jakie otworzą się przed naszym krajem po wprowadzeniu wspólnej waluty, a kolejne rządy stawiały sobie za cel jak najszybsze wypełnienie kryteriów konwergencji. Jednak ostatnie lata a w szczególności po roku 2008, związanym z bańką spekulacyjną Lehman Brothers, przyniosły głęboki kryzys finansowy na całym świecie, w tym również w strefie euro. Co więcej mówi się głośno o możliwym opuszczeniu strefy przez jeden lub kilka krajów, które znalazły się w bardzo złym położeniu z uwagi na ogromny deficyt budżetowy. Pozostali członkowie Unii Gospodarczej i Walutowej nie mogą sobie pozwolić na nieograniczone wspomaganie potencjalnych bankrutów. Tym bardziej, jeśli po stronie społeczeństwa nie będzie pełnej akceptacji dla działań podejmowanych przez rządy w celu ograniczenia wydatków z budżetu. W ostatnim czasie uruchomiono pomoc finansową dla Grecji, zmuszając ją jednocześnie do wprowadzenie głębokich reform finansów państwa. 
W trudnym położeniu znajdują się również: Włochy, Hiszpania i Portugalia. Pojawiają się więc pytania o kondycję całej strefy euro, jak również o skuteczność jej instytucji i wypracowanych mechanizmów. W tym kontekście coraz częściej powraca pytanie w jaki sposób najlepiej zaadoptować gospodarkę na proces włączenia do strefy euro, aby nie podzielić losu wspomnianych państw a odnieść zamierzony i oczekiwany sukces. Znalezienie odpowiedzi na to pytanie jest celem niniejszej pracy, ze szczególnym uwzględnieniem tego wpływu na sektor przedsiębiorstw, oczywiście z racji zakresu wyłącznie w wybranych kategoriach.

Praca składa się z trzech rozdziałów. W pierwszym z nich omówiono pojęcie integracji gospodarczej w aspekcie historycznym i ekonomicznym z uwzględnieniem przesłanek społecznych i politycznych. Tu również opisano drogę jaką musiały przejść kraje członkowskie zanim przyjęły wspólną walutę.

W rozdziale drugim zdefiniowano pojęcie segmentu przedsiębiorstw z kategorii MŚP a także ich pozycję rynkową, oczekiwania i możliwości funkcjonowania. Omówiono też procesy adaptacyjne przedsiębiorstw do nowych warunków rynkowych. 

W rozdziale trzecim przedstawiono zagrożenia i obawy często w ujęciu praktycznym 
w tym również taką analizę, która te same aspekty pozytywne może traktować jako zagrożenie. W tym kontekście omówiono słabe i mocne strony polskiej gospodarki, jak również potencjalne szanse i zagrożenia związane z procesem integracji i wprowadzeniem wspólnej waluty euro.

W zakończeniu dokonano podsumowania i określenia perspektyw przystąpienia do strefy euro dla segmentu MŚP w Polsce w aspekcie syntetycznym.

Niniejszą pracę napisano wykorzystując pozycje książkowe w języku polskim, materiały z konferencji krajowych, publikacje Narodowego Banku Polskiego, opracowań BCC, Konfederacji Przedsiębiorców oraz innych instytucji, jak również materiały pozyskane 
z Internetu.

W tym miejscu należy zaznaczyć, że sektor przedsiębiorstw odgrywa bardzo istotną rolę w gospodarce każdego kraju. Szczególne znaczenie mają mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa (MŚP), ponieważ to one generują ponad połowę produktu krajowego brutto (PKB), oraz tworzą blisko 2/3 miejsc pracy.

Z punktu widzenia gospodarki rozwój sektora przedsiębiorstw w tym MŚP jest bardzo istotny. Jednak często się zdarza, że pomimo iż przedsiębiorcy posiadają ekonomicznie uzasadniony pomysł na prowadzenie działalności lub wprowadzenie innowacyjnego produktu lub usługi, nie mogą zrealizować swoich planów biznesowych ze względu na brak odpowiedniego zasobu kapitału, wiedzy, doświadczenia lub wysoce konkurencyjne warunki otoczenia. Po wprowadzeniu wspólnej waluty przesłanki te staną się jeszcze bardziej restrykcyjnie.

1. Pojęcie integracji i wspólnej unii walutowej
1.1. Pojęcie integracji gospodarczej
Międzynarodowa integracja gospodarcza stanowi jeden z głównych procesów społeczno – gospodarczych końca XX i początku XXI wieku. Obejmuje ona wszystkie kontynenty, ale najbardziej rozwija się z Europie. To właśnie kraje europejskie przekraczały kolejne etapy integracji zaczynając od unii celnej, poprzez wspólny rynek, na unii gospodarczej i walutowej kończąc. Efektem było stworzenie jednolitego obszaru walutowego 
i wprowadzenie wspólnej waluty euro.

Integracja gospodarcza jest środkiem prowadzącym do osiągnięcia celu w postaci wyższego stopnia współpracy i wymiany handlowej między danymi krajami, co ma skutkować wyższym tempem wzrostu gospodarczego, wzrostem specjalizacji i poprawą konkurencyjności całego obszaru. Pierwszoplanową przesłanką tego typu działań jest dążenie do maksymalizacji wzrostu gospodarczego. W dzisiejszych czasach rośnie zależność między krajami a integracja gospodarcza prowadzi pośrednio do większej stabilności politycznej w każdej dziedzinie życia dzięki budowaniu wzajemnego zaufania. Wiele krajów o niższym poziomie rozwoju gospodarczego dąży do integracji upatrując w tym szansy na rozwój i możliwość „równania” do najlepszych. Państwa takie mogą wspólnie działać w obronie swoich interesów i czerpać korzyści z efektu synergii
 .
Proces ten, mimo wielu korzyści pociąga za sobą znaczne koszty zarówno te finansowe jak i w szerszym wymiarze, np. związanym z ograniczeniem suwerenności. Ponadto wymusza szereg zmian w strukturach gospodarczych państw integrujących się. Należy podkreślić, iż podstawą procesu integracji gospodarczej jest integracja społeczna. Proces ten nie może się odbywać bez poparcia lokalnych społeczności, bez wyznawania podobnych systemów wartości oraz bez wzajemnej tolerancji i akceptacji
.
W literaturze przedmiotu można znaleźć wiele definicji pojęcia integracji gospodarczej. Niewątpliwie jest to pojęcie interdyscyplinarne łączące w sobie różne nauki takie jak: ekonomia, prawo, socjologia i inne.

Najważniejsze elementy powyższych ujęć zawarte są w definicji mówiącej o tym, że integracja oznacza „scalanie, proces tworzenia całości z części. Integrację definiujemy jako dynamiczny proces polegający na dobrowolnym zacieśnianiu współpracy ekonomicznej przez co najmniej dwa niepodległe kraje, poprzez stopniową eliminację barier ograniczających współpracę gospodarczą”
.
1.2. Pojęcie Unii Gospodarczej i Walutowej
W literaturze ekonomicznej nie ma określonej terminologii dotyczącej unii walutowej 
i unii ekonomicznej
. Integracja ekonomiczna jest to proces scalania gospodarek narodowych poszczególnych krajów i jednocześnie tworzenia jednego organizmu gospodarczego. Powstaje ona na skutek usuwania ograniczeń w przepływie towarów i czynników produkcji oraz tworzenia podobnych warunków konkurencji. Integracja ekonomiczna jest procesem polegającym na stopniowym rozszerzaniu działania jednolitego mechanizmu rynkowego na obszarze ugrupowania integracyjnego, które z założenia ma charakter preferencyjny.

Proces integracji ekonomicznej odbywa się przede wszystkim dzięki działaniu mechanizmu rynkowego, dlatego też rola państwa może sprowadzać się jedynie do tworzenia warunków umożliwiających rozszerzenie działania mechanizmu rynkowego w skali międzynarodowej. W takim przypadku, gdy dochodzi do scalenia gospodarek poszczególnych krajów bez tworzenia przez państwo organizacyjnych ram porozumienia integracyjnego, mamy do czynienia z integracją realną. Integracja ekonomiczna oprócz wymiaru gospodarczego, ma także wiele innych aspektów, przede wszystkim wymiar polityczny, społeczny, kulturalny.

Jak twierdzi B. Balassa, w gospodarce rynkowej integracja gospodarcza składa się 
z pięciu etapów:

1. strefa wolnego handlu – zniesienie wszelkich ograniczeń w handlu pomiędzy państwami członkowskimi strefy;
2. unia celna – wspólnie prowadzona polityka celna państw stowarzyszonych względem krajów trzecich;
3. wspólny rynek – umożliwienie pełnej swobody przepływu siły roboczej, kapitału, towarów i usług pomiędzy krajami członkowskimi,
4. unia walutowa i gospodarcza – etap ten musi spełniać założenia wszystkich trzech poprzednich etapów, a także charakteryzować się koordynacją wszystkich pozostałych dziedzin polityki ekonomicznej, jak polityka pieniężna, fiskalna, energetyczna czy rolna;
5. unia polityczna – stanowiąca dopełnienie i pogłębienie procesu integracji pomiędzy państwami.

Analizując powyższą klasyfikację można zaobserwować, jak poprzez kolejne etapy pogłębiona zostaje integracja między krajami. Strefa wolnego handlu jest jej początkowym etapem, a unia polityczna stanowi dopełnienie i ujednolicenie polityki wewnętrznej 
i zagranicznej integrujących się państw. Pozwala to pozbyć się kosztów związanych 
z ograniczeniami nakładanymi przez państwa na handel międzynarodowy, zwiększa 
to konkurencję pomiędzy krajami i pozwala podnieść ogólny dobrobyt w tych krajach
.
1.3. Etapy powstawania Unii Walutowej
Plan utworzenia Unii Gospodarczo-Walutowej dyskutowany był w ramach Europejskiej Wspólnoty Gospodarczej od lat 60 – tych XX wieku, jednak praktyczna realizacja tej idei trwała ponad 30 lat. Traktat Rzymski, który powoływał do życia Europejską Wspólnotę Gospodarczą w 1957 roku nie przewidywał wprawdzie utworzenia unii walutowej, wprowadził natomiast ogólne unormowania w zakresie współpracy walutowej. Kraje członkowskie wspólnoty należały wówczas, obok innych krajów, w tym Stanów Zjednoczonych i Japonii, do tzw. systemu finansowego z Bretton Woods. System ten miał być sposobem ograniczania wahań kursowych. Polegał na ścisłym powiązaniu europejskich walut z amerykańskim dolarem, który z kolei był powiązany z rezerwami złota federalnego. Kursy wymienialnych walut narodowych mogły się wahać wokół ustalonego kursu parytetowego jedynie w bardzo wąskim paśmie wynoszącym +/-1%. Państwa członkowskie wspólnoty po wstąpieniu do systemu z Bretton Woods podjęły decyzję o utrzymaniu kursów pomiędzy walutami w jeszcze węższym przedziale wynoszącym +/-0,75% w odniesieniu do kursu parytetowego
.
Na tym etapie integracji monetarnej zakładano przede wszystkim, osiągnięcie jak największej stabilności kursów między walutami narodowymi państw – członków Wspólnot, uwzględniając jednak przy tym taką redukcję wahań kursów, aby możliwe było w przyszłości zastąpienie walut narodowych wspólnym pieniądzem
.
Tzw. Raport Komitetu Delorsa opublikowany w kwietniu 1989 roku określał cele przyszłej unii walutowej. Składał się on z trzech rozdziałów. W pierwszym rozdziale został szczegółowo omówiony dotychczasowy rozwój integracji w ramach Unii Gospodarczo – Walutowej. W drugim rozdziale pokazano końcową fazę Unii, kiedy to zostanie zrealizowany jednolity rynek i wprowadzona ostatecznie nowa waluta. W myśl tego dokumentu Unia Gospodarcza i Walutowa powinna składać się z dwóch integralnych części
:
1. unii gospodarczej, obejmującej:

· jednolity rynek pozwalający na swobodny przepływ zarówno kapitału, towarów, usług jak również ludzi;

· politykę konkurencji realizowaną na szczeblu unii w celu zapewnienia niezakłóconego funkcjonowania rynku wewnętrznego,

· wspólną politykę umożliwiającą przemiany strukturalne w gospodarkach państw członkowskich,

· koordynację polityki makroekonomicznej, w tym unikanie nadmiernego deficytu budżetowego w celu realizacji skutecznej polityki antyinflacyjnej;

2. unii walutowej, złożonej z następujących elementów:

· pełnej i nieodwracalnej wymienialności walut,

· całkowitej liberalizacji transakcji kapitałowych oraz pełnej integracji rynku finansowego,

· eliminacji wahań kursów walutowych i nieodwołalnego usztywnienia parytetów walutowych.

W czerwcu 1989 roku na posiedzeniu Rady Europejskiej w Madrycie podjęto decyzję 
o rozpoczęciu realizacji pierwszego etapu Unii Gospodarczej i Walutowej. Od lipca 1990 roku, wraz z wprowadzeniem pełnej liberalizacji przepływów kapitału między ośmioma państwami członkowskimi wspólnoty, który jak dowiodła praktyka następnych lat, stworzono trwałe i silne podstawy dla Unii Gospodarczo – Walutowej
.
Pierwszy etap unii trwał trzy lata, począwszy od 1 lipca 1990 roku do 31 grudnia 1993 roku. Wraz z jego zakończeniem, budowa unii wkroczyła w drugą fazę, której realizacja była zaplanowana od początku 1994 roku do 31 grudnia 1998 roku. W drugim etapie postanowiono utworzyć, we Frankfurcie nad Menem Europejski Instytut Walutowy, będący zalążkiem przyszłego Europejskiego Banku Centralnego. Jego zadaniem była, przede wszystkim, koordynacja polityki pieniężnej państw członkowskich, sprowadzała się zarówno do funkcji dobrego doradcy oraz koordynatora i kontrolera. Zgodnie z wcześniejszymi planami, z dniem rozpoczęcia drugiego etapu, nastąpiło automatycznie zamrożenie składu koszyka ECU. 

W Protokole do Traktatu z Maastricht, jako kryteria zbieżności czyli konwergencji, miała nastąpić klasyfikacja krajów członkowskich Unii Europejskiej do uczestnictwa w Unii Gospodarczej i Walutowej. Spełnienie poniższych kryteriów ciągle jest warunkiem przystąpienia kraju członkowskiego do Unii Gospodarczo-Walutowej
.
Stanowią je poniższe kryteria:

· Kryterium stabilności cen: średnia stopa inflacji w roku poprzedzającym ocenę gotowości danego kraju do przystąpienia do unii nie może być większa od średniej inflacji w trzech państwach o najniższej dynamice cen o więcej niż o 1,5 pkt. proc.;

· Kryterium deficytu budżetowego: udział deficytu sektora rządowego w PKB mierzonym w cenach rynkowych, w roku poprzedzającym ocenę gotowości do Unii Gospodarczo – Walutowej, nie powinien przekraczać 3 procent;

· Kryterium długu publicznego: udział zadłużenia publicznego w relacji do PKB w roku poprzedzającym ocenę, nie powinien przekraczać 60 proc.;

· Kryterium stóp procentowych: średnia nominalna, długoterminowa stopa procentowa 
w roku poprzedzającym ocenę, nie powinna być wyższa o więcej niż 2 pkt. proc. od średniej stopy procentowej w trzech krajach Unii Europejskiej o najniższym poziomie inflacji;

· Kryterium udziału w mechanizmie kursowym Europejskiego Systemu Walutowego – waluta kraju aspirującego do przystąpienia do unii powinna uczestniczyć, przynajmniej przez dwa lata poprzedzające badanie, w Europejskim Systemie Walutowym i nie wykraczać poza ustalony przedział wahań kursów walut, przewidziany w ramach mechanizmu kursowego.

Kolejny krok w budowie Unii Gospodarczej i Walutowej został poczyniony podczas szczytu Unii Europejskiej w Madrycie w grudniu 1995 roku, kiedy to wyrażono gotowość do realizacji trzeciego etapu Unii Gospodarczo – Walutowej z dniem 1 stycznia 1999 roku. W celu zapewnienia lepszej dyscypliny i stabilności cen na terenie unii Rada Europejska przyjęła Pakt na rzecz Stabilności i Rozwoju (grudzień 1996 roku, Dublin), który miał pomóc krajom członkowskim w spełnianiu budżetowego kryterium zbieżności.

W marcu 1998 roku Komisja Europejska przedstawiła listę zakwalifikowanych 
11 państw, wśród których znalazły się: Austria, Belgia, Finlandia, Francja, Hiszpania, Holandia, Irlandia, Luksemburg, Niemcy, Portugalia i Włochy. Poza tą grupą były Dania, Wielka Brytania, Szwecja i Grecja. Grecji udało się zakwalifikować do UGW dopiero od 
1 stycznia 2001 roku. W Danii i Szwecji przeprowadzono referenda, w których przewagę zyskali przeciwnicy euro. Lista 11 krajów została zaaprobowana przez Parlament Europejski 
i jednocześnie potwierdzona przez szefów państw i rządów na szczycie Rady ds. Gospodarki 
i Finansów w Brukseli, a do końca 1998 roku zakończono proces legislacyjny w tym zakresie.

Powyższe starania państw członkowskich i specjalnie powołanych do tego instytucji pozwoliły na realizację trzeciego i zarazem ostatniego etapu Unii Gospodarczo-Walutowej. Rozpoczął się on 1 stycznia 1999 roku i trwał do 31 grudnia 2001 roku. W tym okresie, Unia Gospodarczo – Walutowa osiągnęła finalne stadium, czego wyrazem było wprowadzenie jednolitej waluty europejskiej euro, obowiązującej na terenie państw należących do tzw. strefy euro. Nastąpiło usztywnienie kursów centralnych walut wobec euro i wobec siebie. Euro zastąpiło jednocześnie ECU w stosunku 1:1, ale w przeciwieństwie do niej, było samodzielną 
i pełnoprawną jednostką pieniężną stosowaną z początku wyłącznie w rozliczeniach bezgotówkowych, a od stycznia 1999 roku stało się funkcjonującą walutą.

Począwszy od 1 stycznia 2002 roku, na obszarze 12 państw Unii Europejskiej euro stało się jedynym środkiem płatniczym posiadającym status prawny, jego używanie stało się obligatoryjne, a waluty narodowe tych państw straciły to prawo na rzecz euro.

Aktualnie 19 państw członkowskich Unii Europejskiej posługuje się walutą euro. Do grupy tej należą: Austria, Belgia, Cypr, Estonia, Finlandia, Francja, Grecja, Hiszpania, Holandia, Irlandia, Litwa, Luksemburg, Łotwa, Malta, Niemcy, Portugalia, Słowacja, Słowenia, Włochy. Państwa członkowskie Unii Europejskiej, które nie wprowadziły jeszcze wspólnej europejskiej waluty to: Polska, Bułgaria, Czechy, Rumunia, Szwecja, Węgry. Wielka Brytania i Dania wynegocjowały w traktacie akcesyjnym możliwość nieprzystępowania do unii walutowej.

Państwa członkowskie opracowały także tzw. narodowe plany zamiany waluty krajowej na euro w myśl zasady subsydiarności. Wspólną cechą, która je łączyła był wyraźny podział na trzy fazy
:
· fazę przygotowawczą (przed 1 stycznia 2002 roku), obejmującą m.in. kampanię informacyjną oraz tak zwane wcześniejsze zaopatrzenie wybranych podmiotów 
w gotówkę,
· fazę podwójnego obiegu walut narodowych, banknotów i monet wycofywanych z obiegu i banknotów oraz monet euro – wprowadzanych w miejsce tych poprzednich,
· fazę końcową po utracie przez dotychczasowe waluty narodowe statusu prawnego środka płatniczego.
1.4. Konsekwencje wprowadzenia wspólnej waluty euro
Wprowadzenie przez kraje eurolandu wspólnej waluty miało uzasadnienie zarówno ekonomiczne, jak i polityczne. Proces ten można traktować jako zwieńczenie integracji gospodarczej oraz wyraz politycznego zbliżenia się krajów Unii Europejskiej.

Proces ten wymagał  istotnego zbliżenia sytuacji gospodarczej w krajach wstępujących w zakresie stabilności cen, kursów walutowych, sytuacji na rynkach finansowych i finansów publicznych.

W związku z ustanowieniem euro jako waluty obszaru obejmującego kraje członkowskie unii monetarnej, niezbędne stało się utworzenie jednego banku centralnego dla wszystkich tych krajów, czyli Europejskiego Banku Centralnego.

Unia Gospodarczo–Walutowa dzięki prowadzeniu odpowiedniej polityki gospodarczej państw członkowskich przyczyniła się do zapewnienia w strefie euro względnej stabilności makroekonomicznej. Powstanie strefy euro to również ożywienie transgranicznej wymiany handlowej oraz wzrost inwestycji i integracji finansowej.

Jednym z kluczowych założeń powstania i funkcjonowania strefy euro jest stabilność makroekonomiczna na jej obszarze. Na potwierdzenie mogą posłużyć następujące fakty
:
· w okresie 10 lat od przyjęcia wspólnej waluty inflacja w strefie euro wynosiła średnio 2% wobec 3% w latach dziewięćdziesiątych i 8 – 10% w latach siedemdziesiątych Począwszy od lat dziewięćdziesiątych, w wyniku zachodzącej realnej konwergencji, poziom zróżnicowania stóp inflacji w grupie państw tworzących strefę euro charakteryzował się silną tendencją zniżkową;

· w konsekwencji niskiej inflacji długoterminowe stopy procentowe spadły do poziomu ok. 4 – 5%, czyli o połowę w stosunku do poziomu z lat dziewięćdziesiątych (9%) i jeszcze bardziej wobec poziomu z lat osiemdziesiątych (12%). Przed wprowadzeniem euro wysokość stóp procentowych w niektórych krajach wyrażała się liczbą dwucyfrową.

· stabilność cen chroni realną wartość dochodów i majątku, a także przyczynia się do większej spójności społecznej ponieważ realna wartość środków finansowych w gotówce lub na rachunkach oszczędnościowych nie spada w wyniku wzrostu inflacji;

· stabilność cen ułatwia porównywanie cen, a tym samym podejmowanie decyzji w zakresie konsumpcji oraz inwestycji na podstawie większej liczby informacji, co przyczynia się do efektywnego funkcjonowania rynków towarów i usług;
· stabilność cen wpływa na obniżenie nominalnych i realnych stóp procentowych, co wpływa na zmniejszenie premii inflacyjnych i wzrost rentowności projektów inwestycyjnych, a także przyczynia się do wyższego poziomu zatrudnienia i wzrostu gospodarczego.

Spadek stóp procentowych, będący efektem wprowadzenia euro, oznaczał większą dostępność kredytów i możliwość sfinansowania planów inwestycyjnych, co – obok dobrej koniunktury – przyczyniło się do dynamicznego wzrostu liczby miejsc pracy. Od powstania strefy euro w 1999 roku stworzono blisko 16 milionów miejsc pracy. Przyniosło to 
w konsekwencji spadek stopy bezrobocia do poziomu około 7% w 2007 roku (wcześniej rosła ona nieprzerwanie od początku lat osiemdziesiątych osiągając w połowie lat dziewięćdziesiątych poziom 10-11%)
.
Podobnie jak polityka pieniężna przyczyniła się do ustabilizowania długoterminowych oczekiwań inflacyjnych na stosunkowo niskim poziomie, przeprowadzona w 2005 roku reforma Paktu Stabilności i Wzrostu przyczyniła się do dalszego zwiększenia dyscypliny budżetowej w strefie euro
.
Wprowadzenie wspólnej waluty w państwach strefy euro według Komisji Europejskiej implikowała następujące kwestie
:
1. likwidację ryzyka kursowego w strefie euro – przedsiębiorstwa podpisując umowy 
z partnerami w strefie euro mają pewność, że zmiany kursów walut nie będą miały wpływu na wysokość ich zysków, a tym samym nie mają potrzeby dokonywania kosztownych zabezpieczeń przed ryzykiem kursowym;
2. redukcję kosztów transakcyjnych w strefie euro – obywatele strefy euro nie muszą już ponosić kosztów wymiany ich dawnych walut narodowych w związku z podróżami zagranicznymi;
3. większą przejrzystość i porównywalność cen w strefie euro – co przyczynia się do zwiększenia konkurencji z korzyścią dla konsumentów, a inwestorom pozwala na optymalizację alokacji kapitału;
4. rezygnacja z walut narodowych powoduje eliminację części mechanizmów powstawania kryzysów walutowych w krajach strefie euro, które okresowo dotykały Europę.

Wyeliminowanie ryzyka kursowego jak również niższe koszty transakcji transgranicznych przyczyniły się do rozwoju jednolitego rynku Unii Europejskiej. Ocenia się, że niemal 2/3 tego wzrostu można powiązać bezpośrednio z wprowadzeniem euro
.
Wprowadzenie euro przyczyniło się nie tylko do wspomnianej powyżej integracji rynków produktowych, ale odegrało również rolę potężnego katalizatora integracji rynków finansowych w ramach Unii. Nastąpił m.in. rozwój infrastruktury rynku finansowego i postęp w zakresie transgranicznych usług finansowych dla przedsiębiorstw.

Należy zwrócić uwagę także na pewne międzynarodowe aspekty wprowadzenia euro. Praktycznie natychmiast euro stało się obok dolara amerykańskiego jedną z dwóch głównych walut światowych jako waluty transakcyjnej na rynkach walutowych, waluty emisji międzynarodowych papierów dłużnych, waluty fakturowania i waluty rozliczeniowej w handlu międzynarodowym, waluty rezerwowej banków centralnych itp. W opinii Komisji Europejskiej, dzięki Unii Gospodarczo-Walutowej wzrosła odporność strefy euro na niekorzystne wpływy zewnętrzne i wstrząsy wynikających ze światowego cyklu koniunkturalnego.

Nie ulega wątpliwości, że trudna sytuacja gospodarcza zarówno w strefie euro jak i na całym świecie jest największym jak do tej pory sprawdzianem skuteczności wypracowanych rozwiązań. Weryfikacji podlegają wszystkie mechanizmy, mające na celu utrzymanie stabilności finansowej unii walutowej, jak również stopień integracji i skłonność państw członkowskich do niesienia wzajemnej pomocy. Unia walutowa stanęła w obliczu największego od lat kryzysu i od tego jak sobie z nim poradzi zależy przyszłość całej strefy euro
2. Charakterystyka funkcjonowania sektora MŚP w Polsce

2.1. Pojęcie mikro, małych i średnich przedsiębiorstw
Przedsiębiorczość można definiować jako proces prowadzenia działalności gospodarczej i podejmowania ryzyka z nią związanego. Pojęcie to oznacza również uruchomienie przedsięwzięcia i wykonywania aktywnej roli w jego zarządzaniu.

Pod pojęciem przedsiębiorczości rozumie się także zdolność do bycia przedsiębiorczym czyli posiadanie inicjatywy w działaniu. Jest to również proces kreowania czegoś nowego co wymaga poświęcenia czasu i wysiłku do realizacji zamierzonego celu. Inaczej mówiąc przedsiębiorczość jest zdolnością do przekształcania pomysłów w realne działania, poprzez tworzenie nowych wartości dla innych ludzi.

Mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa (MŚP) stanowią specyficzną grupę podmiotów gospodarczych o określonych cechach charakterystycznych i zbliżonym sposobie zarządzania, co wyróżnia je na tle pozostałych przedsiębiorstw:

· podmiot jest niezależny od innych podmiotów zewnętrznych i jest zarządzany przez właścicieli,

· kapitał służący do finansowania działalności pochodzi od jednego lub kilku właścicieli,

· przedsiębiorstwo działa na niewielkim,  głównie lokalnym obszarze,

· przedsiębiorstwo jest relatywnie małe w porównaniu z największymi konkurentami 
w danej branży.

Wśród wszystkich przedsiębiorstw sektor MŚP ma określone właściwości i cechy charakterystyczne takie jak wysoki poziom elastyczności i produktywności, wysoki stopień specjalizacji swojej działalności, stymulowaną konkurencję przestrzenną czy wspólny rynek działania. Obserwując sektor MŚP widać, że jest to zbiorowość zróżnicowana pod względem wielkości, rodzaju podejmowanej działalności, utrzymywania poziomu konkurencyjności na rynku krajowym i międzynarodowym oraz możliwości dalszego rozwoju.

Do klasyfikacji MŚP spośród wszystkich działających przedsiębiorstw stosuje się podział, który uwzględnia dwa rodzaje kryteriów: ilościowe i jakościowe.

Tabela 1. Klasyfikacja przedsiębiorstw
	Klasyfikacja przedsiębiorstw

	Przedsiębiorstwo
	Mikro
	Małe
	Średnie

	Liczba pracowników
	< 10 osób
	< 50 osób
	< 250 osób

	Obrót netto
	< 2 mln EUR
	< 10 mln EUR
	< 50 mln EUR

	Suma bilansowa
	< 2 mln EUR
	< 10 mln EUR
	< 43 mln EUR


Źródło: Ustawa z dnia 2 lipca 2004 roku o swobodzie działalności gospodarczej, art. 104-106 (Dz.U. z 2004r. nr 173 poz. 1807).
Kryterium ilościowe jest najpopularniejszym sposobem klasyfikacji MŚP, według którego wyodrębnia się trzy podstawowe elementy takie jak: wielkość zatrudnienia, przychód ze sprzedaży i sumę bilansową. Podział na trzy kategorie funkcjonuje nie tylko w Polsce ale i całej Unii Europejskiej od 1996 roku. Aktualny podział sektora MŚP zgodnie z zaleceniami Komisji Europejskiej reguluje w Polsce Ustawa o swobodzie działalności gospodarczej, definiująca mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa.

Cechy jakościowe odnoszą się natomiast do istoty samego przedsiębiorstwa. Pokazują w jaki sposób wyróżnia się i charakteryzuje przedsiębiorstwa, wyodrębniając kluczowe czynniki klasyfikacji przedsiębiorstw sektora MŚP. Kryteria te, zwracają uwagę na strukturę przedsiębiorstwa, cechy jego właściciela i samego przedsiębiorstwa, sposób finansowania, niezależność czy formę prawną.

2.2. Formy prawne prowadzenia działalności gospodarczej w Polsce
Wybór formy prawnej dla prowadzonej działalności gospodarczej jest ważny dla każdego przedsiębiorcy. Wybierając ją, należy wziąć pod uwagę następujące czynniki:
1. koszty rozpoczęcia i prowadzenia działalności gospodarczej – są istotne, dla każdego przedsiębiorcy, gdyż uwarunkowują możliwość utworzenia działalności w określonej formie prawnej. Są one najniższe w stosunku do firmy osoby fizycznej lub spółki cywilnej. Utworzenie spółki osobowej jest kosztowniejsze, ale zarazem tańsze niż założenie spółki kapitałowej;
2. czas, który jest potrzebny do uruchomienia przedsiębiorstwa – najmniej czasochłonne jest utworzenie firmy osoby fizycznej. Stosunkowo niewiele czasu potrzeba aby utworzyć także spółkę cywilną. Najbardziej czasochłonne jest zorganizowanie i rozpoczęcie działalności zorganizowanych w formie spółek kapitałowych;
3. ryzyko działalności – działalność gospodarcza prowadzona w formie spółek kapitałowych pozwala na ograniczenie ryzyka, co ma znaczenie gdy wybrana działalność wiąże się ze zwiększonym poziomem ryzyka. W odniesieniu do przedsiębiorstw osób fizycznych oraz spółek osobowych właściciele odpowiadają całym swoim majątkiem za zobowiązania;
4. sposób zaangażowania osoby tworzącej firmę w zakres jej funkcjonowania – właściciel odgrywa istotną rolę w zarządzaniu i podejmowaniu decyzji w odniesieniu do osób prowadzących jednoosobową działalność gospodarczą lub spółek osobowych. 
W przypadku spółek kapitałowych w procesie zarządzania przedsiębiorstwem powoływane są organy zarządzające dlatego nie jest konieczne bezpośrednie zaangażowanie wspólników;
5. skala planowanego przedsięwzięcia – mikro i małe firmy to zazwyczaj firmy rodzinne prowadzone na ograniczonym, niewielkim terenie. Przy większej skali działalności wybierane są spółki kapitałowe.

Najprostszą formą prowadzenia działalności gospodarczej jest jednoosobowa działalność prowadzona przez osobę fizyczną, która charakterystyczna jest dla małych przedsięwzięć. Przedsiębiorcy, którzy prowadzą ten typ działalności odpowiadają całym swoim majątkiem za pozyskane zobowiązania prywatno – i publicznoprawne, posiadają prawo do całości dochodów oraz ponoszą pełną odpowiedzialność za straty. Ustawodawca nie narzuca żadnych uwarunkowań ani wymagań w odniesieniu do rozpoczęcia i likwidacji jednoosobowej działalności gospodarczej.

Indywidualny przedsiębiorca prowadzi swoją działalność we własnym imieniu i na własny rachunek, dlatego w nazwie firmy widnieje imię i nazwisko właściciela. Działalność gospodarcza może być także prowadzona w formie spółek. Ze względu na klasyfikację spółek zgodnie z kryterium podstawy prawnej istnieje podział na spółki prawa cywilnego i spółki prawa handlowego. Zgodnie z kryterium prawnym spółki prawa handlowego dzieli się na spółki osobowe i spółki kapitałowe. Według kryterium podmiotowości prawnej wyróżnia się spółki będące osobami prawnymi oraz spółki pozbawione osobowości prawnej
. Zgodnie 
z art. 860 §1 KC przez umowę spółki cywilnej wspólnicy zobowiązują się dążyć do osiągnięcia wspólnego celu gospodarczego przez działanie w sposób oznaczony, w szczególności przez wniesienie wkładów
. Wspólnicy za zobowiązania odpowiadają solidarnie, całym swoim majątkiem osobistym, prowadzą sprawy wewnętrzne oraz reprezentują spółkę na zewnątrz. Spółka cywilna nie posiada osobowości prawnej, nie jest zarejestrowana w Krajowym Rejestrze Sądowym
, do jej założenia nie jest wymagane zachowanie szczególnej formy, forma pisemna zastrzeżona jest tylko do celów dowodowych.

Spółki osobowe dzieli się na podstawie przepisów Kodeksu spółek handlowych, który wyróżnia
:

· osoby fizyczne prowadzące  działalność gospodarczą

· spółkę cywilną,

· spółkę jawną,

· spółkę partnerską

· spółkę komandytową,

· spółkę komandytowo – akcyjną,

· spółkę z ograniczoną odpowiedzialnością,

· spółkę akcyjną.

Syntetyczne zestawienie możliwych form organizacyjno - -prawnych prowadzenia 

działalności gospodarczej w Polsce przedstawia Tabela 2.

Tabela 2. Klasyfikacja form działalności gospodarczej przedsiębiorstw











Opracowanie własne: KK

Zgłoszenie spółki do KRS powinno zawierać
: nazwę, siedzibę i adres spółki, przedmiot działalności spółki, nazwiska i imiona albo firmy wspólników oraz adresy wspólników albo ich adresy do doręczeń oraz nazwiska i imiona osób, które są uprawnione do reprezentowania spółki i sposobów reprezentacji.

2.3. Uwarunkowania historyczne powstawania mikro, małych i średnich przedsiębiorstw
W latach 1919-1939 powstało w Polsce sto przedsiębiorstw o wyłącznej lub przeważającej własności państwowej. Na koniec lat 30-tych wartość przedsiębiorstw państwowych szacowana była na 15-25% gospodarczego majątku narodowego. 
W II Rzeczypospolitej Polskiej pośród przedsiębiorstw państwowych można wyróżnić monopole, czyli element reformy Władysława Grabskiego z 1924 roku, oraz przedsiębiorstwa państwowe, działające głównie w oparciu o rozporządzenie prezydenta RP z 17 marca 1927 roku o komercjalizacji. Monopole posiadały osobowość prawną, prowadziły działalność, która była ustawowo zastrzeżona dla państwa np. monopol solny, tytoniowy. Dostarczały one budżetowi ok. 1/3 jego łącznych dochodów. Drugą grupę stanowiły przedsiębiorstwa państwowe między innymi przemysłu przetwórczego, kopalnie węgla, tereny naftowe, Lasy Państwowe, Polskie Koleje Państwowe. Posiadały one osobowość prawną i działały w oparciu o przepisy prawa handlowego. Istniały także przedsiębiorstwa mieszane, państwo-prywatne, w których państwo posiadało udziały (10-50%) oraz przedsiębiorstwa zasilane kapitałem zagranicznym. Obok tych przedsiębiorstw znaczna liczbowo była grupa przedsiębiorstw komunalnych, które należały do gmin miejskich lub jednostek samorządowych. Obejmowały one przedsiębiorstwa małe, o znaczeniu lokalnym. Po osiągnięciu niepodległości w Polsce, tj. po I wojnie światowej, debaty na temat komercjalizacji osiągnęły swój finał w rozporządzeniu prezydenta RP z 17 marca 1927 roku o wydzieleniu z administracji państwowej przedsiębiorstw przemysłowych, handlowych i górniczych.

Ustawa nacjonalizacyjna, która weszła w życie 3 stycznia 1946 roku dotyczyła przejęcia na własność przez państwo podstawowych gałęzi gospodarki narodowej. W latach 1947-1951 mniejsze przedsiębiorstwa były odbierane właścicielom i nacjonalizowane na podstawie rozporządzenia. Procedura ta została usankcjonowana ustawą z 25 lutego 1958 roku o uregulowaniu stanu prawnego mienia pozostającego pod zarządem państwowym. Od jesieni 1956 roku wielkie przedsiębiorstwa zaczęły „upominać się" o swoje prawa podmiotowe. Rozpoczęła się debata opinii publicznej nad modelowymi zmianami funkcjonowania gospodarki. Ustawa z 16 lutego 1960 roku o zmianie dekretu o przedsiębiorstwach prywatnych, została wprowadzona w celu nadania przedsiębiorstwom większej samodzielności prawno-organizacyjnej, majątkowej i finansowej. Zaczęto stosować elementy systemu zdecentralizowanego. 

Lata 70-te przyniosły przedsiębiorstwom nowe szanse. Gospodarka krajowa oparta była wówczas na koncepcji zasilania zewnętrznego, wymagała licencji, zachodnich technologii, kontraktów z przemysłem europejskim i amerykańskim. W 1970 roku nastąpiły zmiany w sferze systemu zarządzania gospodarką narodową i nadzoru nad przedsiębiorstwami państwowymi. W drugiej Polowie lat 70-tych państwo polskie pogrążyło się w kryzie tzw. „gospodarki niedoborów". Przejawem nowego myślenia i poprawy gospodarczej kraju było dopuszczenie tworzenia przedsiębiorstw z udziałem kapitału zagranicznego tzw. firmy polonijno-zagraniczne, gdzie udział kapitału polskiego nie mógł być niższy niż 51% udziałów. Oprócz firm polonijno-zagranicznych istniały także przedsiębiorstwa terenowe podlegające wojewodom. Przedsiębiorstwa te nie miały większego znaczenia i uległy likwidacji po 1975 roku. 

W latach 80-tych można mówić o większej decentralizacji przedsiębiorstw, samorządności podmiotów w zarządzaniu, wprowadzeniu rachunku ekonomicznego 
i oddzieleniu przedsiębiorstw od budżetu państwowego czyli samofinansowanie. Sądy powszechne zostały gwarantem obrony praw przedsiębiorstwa i jego organów, 
a przedsiębiorstwa w swoich decyzjach stawały się bardziej niezależne od administracji państwowej i partyjnej.

W gospodarce centralnie planowanej znaczenie małych i średnich przedsiębiorstw było niewielkie. Reformy były strumieniem działań legislacyjnych, które obniżały prawno-administracyjne bariery wejścia na rynek. Lata 80-te stanowiły okres obrony drobnej przedsiębiorczości w Polsce. Przełomowy moment w rozwoju sektora MŚP w Polsce to uchwalenie ustawy o działalności gospodarczej z 1988 roku. Jednak w praktyce masowy rozwój prywatnej przedsiębiorczości rozpoczął się tuż po zakończeniu ery autorytatywnego socjalizmu, co zaowocowało dynamicznym powstawaniem małych i średnich przedsiębiorstw. Zmiany polskiej gospodarki w latach 1919-1989 można interpretować na podstawie zmian zachodzących w ewolucji, uwzględniając dominację sektora państwowego lub prywatnego.

W rozwoju polskiej przedsiębiorczości od lat 80-tych wyróżnia się kilka faz. Zdaniem, które prezentuje M. Gancarczyk, wyróżniamy pięć takich etapów:
1. faza wstępna (przedtransformacyjna - lata 1980-1988) - wyznacznikami tego okresu były pierwsze próby transformowania gospodarki centralnie planowanej, obniżenie prawno – administracyjnych barier wejścia na rynek oraz umożliwienie transferu majątku 
z przedsiębiorstw państwowych do sektora prywatnego,
2. faza eksplozji przedsiębiorczości – lata 1989-1991 – fazę tą określa ustawa o działalności gospodarczej, która przywróciła zasady wolności gospodarczej, dla rozwoju przedsiębiorczości, duże znaczenie miał niski poziom konkurencji na rynku, możliwość monopolizowania nisz rynkowych oraz upadek dużych przedsiębiorstw i deregulacja,
3. faza spowolnienia rozwoju lub stabilizacji – lata 1992-1994 - nastąpił spadek dynamiki tworzenia nowych podmiotów i częstsze upadki firm, etap ten charakteryzowały wzrost konkurencji i osłabienie tempa przemian gospodarczych zwłaszcza procesu prywatyzacji, nawrót centralizacji i nieefektywne oraz nieprzejrzyste środowisko regulacyjno-prawne,
4. faza przedakcesyjna – lata 1995-2004 – w której kontynuowana była tendencja spadku przyrostu nowych firm oraz wzrostu upadłości starych firm. Istotną rolę w tej fazie odgrywały procesy dostosowawcze do warunków działania na Wspólnym Rynku oraz zainicjowanie formalnej polityki wsparcia, nastąpiły zmiany strukturalne, które skutkowały zwiększonym udziałem branży usługowej oraz wzrostem koncentracji w sektorach zdominowanych przez MŚP,
5. faza poakcesyjna (od 2004 roku) – charakteryzuje się dalszą stabilizacją dynamiki sektora oraz wskaźników jego udziału w gospodarce, przy jednoczesnym wzroście natężenia konkurencji w wyniku internacjonalizacji i rozwoju możliwości eksportu do Unii Europejskiej, następuje dalsze dostosowanie do standardów i zasad rywalizacji na Wspólnym Rynku.

Działalność przedsiębiorstw w Polsce od początku lat 90-tych uwarunkowana była oddziaływaniem różnych czynników o charakterze mikro-  i makroekonomicznym. Zmiany w polskim systemie związane z transformacją gospodarki centralnie planowanej do gospodarki wolnorynkowej oddziaływały na zmianę struktury własności przedsiębiorstw w postaci przekształceń w drodze prywatyzacji, ich restrukturyzację czy likwidację z powodów ekonomicznych
. Zmiany systemowe i liberalizacja gospodarki doprowadziły do powstania prywatnych przedsiębiorstw. W efekcie w latach 1989-1993 pojawiło się ponad 2 mln małych i średnich przedsiębiorstw
. Przyrost udziału sektora MŚP dokonał się dzięki rozwojowi sektora prywatnego. Za przyczynę tego uznaje się nierównowagę rynkową w okresie funkcjonowania gospodarki centralnie kierowanej. W 1993 roku w Polsce, bazując na doświadczeniach europejskich został uruchomiony program wspierania rozwoju małych przedsiębiorstw prywatnych STRUDER (program rozwoju strukturalnego w wybranych regionach), który był w całości finansowy ze środków Funduszu PHARE. Od połowy lat 90-tych problematyka wsparcia rozwoju przedsiębiorczości sektora MŚP została włączona do katalogu polityk rządowych. W kolejnych latach, środki z budżetu państwa na rozwój przedsiębiorczości wspierane były środkami pomocy zagranicznej. Przystąpienie Polski do Unii Europejskiej spowodowało likwidację barier i ograniczeń w stosunkach handlowych z innymi członkami Unii Europejskiej, a także swobodny przepływ towarów, usług, siły roboczej i kapitału
.
2.4. Stan sektora MŚP i jego wpływ na polską gospodarkę
Znaczenie sektora MŚP we współczesnym świecie potwierdzają doświadczenia krajów wysoko rozwiniętych, które pokazują, że mała przedsiębiorczość odgrywa istotną rolę, wpływając na wzrost gospodarczy, nasycenie rynku towarami odpowiedniej jakości oraz wzrost zatrudnienia. Mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa są swoistym stymulatorem rozwoju gospodarki, a ich liczba oraz potencjał może być jedną z miar oceny wzrostu gospodarczego
. O rozwoju gospodarczym państwa świadczy struktura jego gospodarki, 
w której główną rolę odgrywają mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa
.

Aby móc określić wpływ jaki wywiera sektor MŚP na polską gospodarkę należy przeanalizować następujące wskaźniki
:

· liczbę mikro, małych i średnich przedsiębiorstw,

· wpływ MŚP na PKB,

· udział MŚP w zatrudnieniu,

· udział MŚP w eksporcie,

· zakres inwestycji prowadzonych przez MŚP.

Analizując liczbę mikro, małych i średnich przedsiębiorstw w Polsce należy zauważyć, że istnieją dwie miary dotyczące poziomu przedsiębiorczości w gospodarce:

· liczba zarejestrowanych przedsiębiorstw,

· liczba aktywnie działających przedsiębiorstw.
Jak wynika z danych opublikowanych przez Główny Urząd Statystyczny według stanu na 28 lutego 2014 roku w Polsce zarejestrowanych w rejestrze REGON było 4 076 511 przedsiębiorstw. Dużych przedsiębiorstw było 4 503 zaś największą grupę stanowiły podmioty MŚP, których było 4 072 008 co stanowiło ponad 99% ogółu przedsiębiorstw. Wśród MŚP najliczniejsze były mikroprzedsiębiorstwa, których na koniec lutego 2014 roku w systemie REGON wpisanych było 3 896 966. 
W latach 2009-2014 liczba przedsiębiorstw systematycznie rosła z wyjątkiem roku 2011 w którym nastąpił spadek liczby zarejestrowanych podmiotów w REGON do 3 869 897. 
W 2013 roku po raz pierwszy liczba wpisanych przedsiębiorstw przekroczyła liczbę 4 mln 
i wyniosła dokładnie 4 070 259.

Warto również podkreślić, że w latach 2012-2013 według danych GUS rejestruje się więcej nowych przedsiębiorstw niż likwiduje. I tak w 2012 roku zarejestrowano 358 367 podmiotów, zaś wykreślono z systemu 252 313 firm w związku z czym liczba przedsiębiorstw zwiększyła się o 106 054. W 2013 roku również zwiększyła się liczba przedsiębiorstw ponieważ zarejestrowano 365 487 firm zaś wykreślono 269 904. 

Drugą miarą rozwoju przedsiębiorczości w Polsce jest liczba aktywnie działających podmiotów gospodarczych. Należy przy tym zaznaczyć, że liczba zarejestrowanych przedsiębiorstw w REGON z tego co podaje GUS nie odpowiada temu, ile faktycznie działa przedsiębiorstw w Polsce. Według danych opublikowanych w 2013 roku przez Komisję Europejską w raporcie „Enterprise and Industry SBA Fact Sheet 2012 Poland” w Polsce aktywnie działało 1 480 984 przedsiębiorstw, wśród których było 1 477 670 podmiotów MŚP. Najwięcej było mikroprzedsiębiorstw – 1 410 335, małych firm funkcjonowało 51 129 natomiast średnich 16 206. Należy zauważyć, że dane Komisji Europejskiej różnią się od danych Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiębiorczości, która podaje, że w Polsce działało aktywnie ok. 1,7 mln firm. Różnica pomiędzy danymi KE a PARP wynika stąd, że KE w swoich statystykach nie uwzględnia przedsiębiorstw, które świadczą usługi edukacyjne i zdrowotne.

Sektor MŚP jest najliczniejszą grupą przedsiębiorstw nie tylko w Polsce ale i pozostałych krajach Unii Europejskiej. Szacuje się, że w UE-27 w 2012 roku aktywnie działało 20,7 mln podmiotów MŚP które stanowiły 99,8% ogółu. Zdecydowaną większość (19,1 mln - 92,2% ogółu) stanowiły mikroprzedsiębiorstwa. Małych przedsiębiorstw było 1,3 mln co stanowiło 6,5% ogółu natomiast średnie firmy, których było ponad 226 tys. stanowiły 1,1% ogółu przedsiębiorstw
.

Kolejnym wskaźnikiem, który określa wpływ przedsiębiorstw (w tym MŚP) na gospodarkę jest ich udział w tworzeniu Produktu Krajowego Brutto. Bank Światowy podaje, że w 2012 roku wartość polskiego PKB wyniosła 489,8 mld USD, zaś w 2013 roku 519,4 mld USD (ok. 1 641,7 mld PLN)
.

GUS szacuje, że niespełna trzy czwarte polskiego PKB wytwarza cały sektor przedsiębiorstw. Dane Komisji Europejskiej podają, że w latach 2010-2012 udział sektora MŚP w wytwarzaniu PKB malał. W 2010 krajowe MŚP wytworzyły ok. 54% PKB, zaś w roku następnym 51,5%. Istotna jest również rola MŚP w tworzeniu miejsc pracy. 

Według Komisji Europejskiej w 2012 roku w całym sektorze przedsiębiorstw pracowało w Polsce 8 656 858 osób z czego 5 908 283 w podmiotach MŚP. W 2012 roku mikro, małe oraz średnie przedsiębiorstwa generowały w Polsce 68,2% wśród ogółu miejsc pracy. W porównaniu z 27 krajami Unii Europejskiej w których MŚP stworzyły 66,5% dostępnych miejsc pracy widać, że polskie mikro, małe i średnie firmy mają jeszcze większy wpływ na kształt rynku pracy. W 2012 roku zatrudnienie w polskich przedsiębiorstwach spadło w porównaniu z rokiem 2011 o 28,8 tys. osób czyli o 0,5%. Spadek ten był oznaką pogarszającej się koniunktury gospodarczej oraz wzrostem oddziaływania globalnego kryzysu. Pozytywnym aspektem był jednak wysoki wskaźnik samozatrudnienia, który w Polsce kształtował się na poziomie 18% (wyższe wartości wskaźnika odnotowano jedynie w Grecji, Włoszech i Portugalii), co świadczy o tym, że samozatrudnienie było działaniem zmierzającym do ograniczenia rozmiarów bezrobocia.

Wartość eksportu jest jednym z mierników rozwoju gospodarczego kraju. Polska jest co prawda krajem o relatywnie niskim poziomie aktywności eksportowej
, mimo że tendencja wartości eksportu w latach 2005-2013 jest rosnąca (z wyjątkiem roku 2009 kiedy nastąpił niewielki spadek).

Jak podaje Główny Urząd Statystyczny wartość polskiego eksportu w 2011 roku wyniosła 136,7 mld EUR z czego 131,3 mld PLN przypada na przedsiębiorstwa MŚP
. 
W latach 2012-2013 obserwuje się wzrost wartości polskiego eksportu do odpowiednio 143,5 i 152,8 mld EUR. Optymistyczne prognozy dotyczące wartości polskiego eksportu na lata 2014-2015 prezentowała Korporacja Ubezpieczeń Kredytów Eksportowych (KUKE), szacując że na koniec 2014 roku wartość eksportu wzrośnie do kwoty 170,1 mld EUR (wzrost o 9,1% w stosunku do roku 2013) natomiast w roku 2015 polski eksport może zwiększyć się do 190,8 mld EUR. W rzeczywistości, w roku 2015 całkowita wartość eksportu przekroczyła 172 mld EUR.
W strukturze eksportu dominowały takie branże jak: przetwórstwo przemysłowe, handel, transport i gospodarka magazynowa, działalność profesjonalna, naukowa i techniczna, informacja i komunikacja oraz budownictwo
.
Niestety polskie przedsiębiorstwa stosunkowo rzadko decydują się na podjęcie działalności eksportowej o czym świadczy ich liczba – tylko ok. 4% ogółu firm prowadziło tego typu działalność. Wśród sektora MŚP sprzedaż za granicę prowadziło co czterdzieste mikroprzedsiębiorstwo. W grupie małych firm działalność eksportową prowadziła niespełna co trzecia firma, natomiast wśród średnich podmiotów taką działalność prowadziło blisko co drugie przedsiębiorstwo
.

Kolejnym wskaźnikiem określającym stopień rozwoju sektora MŚP jest zakres prowadzonych inwestycji. Inwestycje są istotnym elementem, który wpływa na rozwój przedsiębiorstwa. We współczesnych warunkach społeczno-gospodarczych brak inwestycji powoduje, że firma nie jest w stanie funkcjonować. Konieczność tą wymusza otoczenie np. 
w postaci rosnącej konkurencji czy wzrost oczekiwań klientów w stosunku do produktów i usług. Dlatego też inwestycje są po to, by zapewnić przedsiębiorstwu utrzymanie się na rynku, rozwój oraz rywalizację z konkurencją.
Nakłady inwestycyjne mogą być ponoszone na nabycie, bądź wytworzenie dla własnych potrzeb środków trwałych, na środki trwałe w budowie, na ulepszenia własnych środków, na ulepszenia w obcych środkach trwałych oraz inne nakłady związane z budową środka trwałego – wraz z kosztami ponoszonymi przy ich nabyciu. Nakłady te determinują rozwój przedsiębiorstw, wpływają na powstawanie nowych miejsc pracy oraz decydują o poziomie wyposażenia technicznego i technologicznego jak również wielkość i strukturę wytwarzanych wyrobów czy świadczonych usług. O wadze inwestowanie w rozwój świadczy udział sektora MŚP w nakładach inwestycyjnych ogółu przedsiębiorstw
.

Według raportu PARP z 2013 roku wartość nakładów inwestycyjnych w mikro, małych i średnich przedsiębiorstwach w 2011 roku wyniosła 80,8 mld PLN natomiast w całym sektorze przedsiębiorstw wyniosła 161 mld PLN. Pokazuje to, że MŚP mają ok. 50% udział wśród wszystkich inwestycji. W porównaniu z rokiem 2010, kiedy to sektor MŚP poniósł nakłady w wysokości 71,3 mld PLN odnotowano wzrost o 13%. Począwszy od 2003 roku do 2011 roku nakłady inwestycyjne sektora MŚP powiększyły z 37 mld PLN do 80,8 mld PLN co daje wzrost o ponad 218% w przeciągu 8 lat
.

Według przeprowadzonych badań dotyczących planów inwestycyjnych polskich MŚP w III kw. 2012 roku wynika, że 25,5% firm zamierzało przeznaczyć środki na marketing 
i reklamę. 18,5% przedsiębiorstw deklarowało, że zainwestuje w remont lokalu, hal, pomieszczeń a 17,5% w technologie i  maszyny. Najrzadziej firmy planowały zainwestować 
w infrastrukturę telekomunikacyjną (5,3%) oraz w nieruchomości (5%). Na tle krajów europejskich nakłady inwestycyjne na środki trwałe polskich przedsiębiorstw wynosiły 
w przeliczeniu na jeden podmiot ok. 23,4 tys. EUR. Przeciętnie najwięcej inwestowały przedsiębiorstwa w: Szwajcarii (248,23 tys. EUR), Norwegii (116,96 tys. EUR), czy Austrii (104,51 tys. EUR). Wśród krajów Unii Europejskiej Polska pod względem wielkości inwestycji w środki trwałe była na 19 pozycji wyprzedając takie kraje jak: Litwa (22,93 tys. EUR), Portugalia (21,44 tys. EUR), Bułgaria (20,90 tys. EUR), Węgry (19,70 tys. EUR) i Czechy (19,65 tys. EUR).

3. Zagrożenia i korzyści dla sektora przedsiębiorstw wiążące się z przystąpieniem do strefy euro
3.1. Perspektywy wprowadzenia euro w Polsce
Od 1 maja 2004 roku Polska jest członkiem Unii Gospodarczej i Walutowej ze statusem państwa z derogacją, co oznacza częściowe zawieszenie niektórych praw i obowiązków w odniesieniu do państwa członkowskiego. Innymi słowy państwami z derogacją nazywa się państwa członkowskie Unii Europejskiej, będące równocześnie członkami Unii Gospodarczo-Walutowej, które nie przyjęły jeszcze wspólnej waluty euro, ale są zobowiązane podejmować wszelkie działania w tym kierunku. Na mocy Traktatu Akcesyjnego Polska zobowiązana jest do przyjęcia euro w przyszłości. Wybór momentu zastąpienia złotego wspólną walutą leży w gestii władz krajowych. 
Warunkiem przyjęcia wspólnej waluty europejskiej jest osiągnięcie przez kraj członkowski trwałej konwergencji nominalnej i prawnej, w tym między innymi spełnienie następujących kryteriów: kryterium stabilności cen, kryterium fiskalne, kryterium stóp procentowych, kryterium kursowe oraz kryterium konwergencji prawnej.

Celem integracji z Unią Europejską powinno być kompleksowe włączenie się w jej struktury gospodarcze, skutkujące powstaniem stabilnej gospodarki rynkowej, cechującej się niską inflacją, niskimi stopami procentowymi oraz równowagą budżetową i niewielkim długiem publicznym. Niska inflacja oraz niskie stopy procentowe są niezbędnym warunkiem trwałego wzrostu gospodarczego. Warunkiem członkostwa w Unii Gospodarczo-Walutowej jest spełnienie wszystkich kryteriów zbieżności. Z uwagi na obecną, niekorzystną sytuację gospodarczą na świecie Polska będzie musiała spełnić kryteria konwergencji w rozszerzonej 
i pogłębionej formule. Interpretacja kryteriów konwergencji dla krajów kandydujących będzie znacznie ostrzejsza niż stosowane dla obecnych członków Unii Europejskiej. Niezwykle istotne jest, aby Polska spełniała kryteria zbieżności nie tylko nominalnie, ale także w sferze realnej.
Aby dany kraj mógł zostać włączony do obszaru jednowalutowego jego gospodarka musi być odporna na występowanie szoków gospodarczych. Powinna również posiadać wypracowane mechanizmy pozwalające na szybkie absorbowanie szoków, jeśli takie powstaną. Bardzo pożądana jest w tym aspekcie otwartość gospodarki a także jej zdywersyfikowana struktura. Zwiększenie odporności gospodarki na występowanie szoków asymetrycznych pozwala ograniczyć koszty wynikające z rezygnacji z krajowych instrumentów dostosowawczych w postaci stóp procentowych i kursu. Istotne wydaje się stworzenie systemu zachęt do napływu bezpośrednich inwestycji zagranicznych oraz finansowanie własnych projektów badawczych i rozwojowych. Nie bez znaczenia pozostaje potrzeba uelastycznienia rynku pracy i zwiększenie mobilności siły roboczej
.
Etapem przejściowym przed wprowadzeniem wspólnej waluty jest przystąpienie do tzw. Europejskiego Mechanizmu Kursowego II. Badając doświadczenia państw, które wprowadziły euro przygotowania do wejścia do mechanizmu ERM II powinny rozpocząć się na około 6 miesięcy przed planowaną datą. W momencie przystępowania nie jest wymagane spełnianie wszystkich kryteriów konwergencji, jednak stopień ich spełnienia może wpłynąć na kształtowanie się kursu walutowego i tym samym zdolność do spełnienia kryterium kursowego. Kryterium kursowe wymaga, aby waluta państwa kandydującego przebywała w mechanizmie ERM II przez co najmniej 2 lata
.
3.2. Słabe i mocne strony polskiej gospodarki w aspekcie przystąpienia do strefy euro
Przystąpienie Polski do strefy euro pociąga za sobą zarówno skutki pozytywne jak i negatywne. Niezwykle istotne jest, w jakim stopniu gospodarka spełnia kryteria optymalności obszaru walutowego oraz jaki jest jej stopień zintegrowania z innymi krajami, tworzącymi unię monetarną, a także poziom rozwoju gospodarczego i stabilizacji makroekonomicznej. W Tabeli 3 zostały przedstawione słabe i mocne strony polskiej gospodarki w aspekcie integracji walutowej.
Tabela 3. Słabe i mocne strony polskiej gospodarki z punktu widzenia integracji z krajami członkowskimi Unii Europejskiej

	Słabe strony
	Mocne strony

	Rosnący deficyt budżetowy i dług publiczny
	Niska stopa inflacji

	Wysokie stopy procentowe w przypadku kredytów
	Zaawansowana prywatyzacja i dominacja sektora prywatnego w wytwarzaniu PKB

	Deficyt rachunku obrotów bieżących
	Dobrze rozwinięty sektor bankowy i rynek finansowy

	Duże obciążenia podatkowe
	Rynek atrakcyjny dla inwestorów zagranicznych

	Wysokie bezrobocie
	Dobrze wykwalifikowana siła robocza

	Niewielka w skali społecznej skłonność do oszczędzania
	Tendencja wzrostowa w zakresie otwartości gospodarki

	Niska mobilność siły roboczej
	Tendencje do intensyfikacji wymiany wewnątrzgałęziowej

	Usztywnienie rynku pracy i wynagrodzeń
	Wysoki stopień synchronizacji cyklu koniunkturalnego w Polsce ze zagregowanym cyklem w Unii Gospodarczej i Walutowej

	Monopolizacja niektórych obszarów gospodarki
	

	Zwolnienie tempa prywatyzacji
	

	Uzależnienie polityki gospodarczej od cyklu politycznego
	

	Niedostosowanie struktury eksportu do struktury popytu w krajach Unii
	


Źródło: S. Bukowski, Strefa Euro, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2007, s. 176
Jak wynika z analizy powyższego zestawienia słabe strony dominują nad mocnymi. Jednakże należy zauważyć, że wśród mocnych stron znajdują się istotne determinanty sukcesu integracji monetarnej. Skutkiem takiej sytuacji mogą być wysokie koszty przystąpienia do pełnej Unii Gospodarczo-Walutowej. Poniżej zostaną przedstawiono szanse i zagrożenia stojące przed polską gospodarką w procesie integracji monetarnej ( Tabela 4 ).
Tabela 4. Szanse i zagrożenia polskiej gospodarki w procesie integracji monetarnej 
z krajami członkowskimi Unii Europejskiej

	Szanse
	Zagrożenia

	W okresie stabilizacji waluty w ramach ERM II

	Stabilizacja kursu waluty i zmniejszenie ryzyka kursowego w handlu zagranicznym
	Przejściowy spadek tempa wzrostu gospodarczego i obniżenie poziomu dobrobytu

	
	Możliwość ataków spekulacyjnych i wysokie koszty interwencji walutowych

	Po wejściu do Unii Gospodarczo-Walutowej

	Wzrost poziomu PKB dzięki zanikowi niepewności w obrocie zagranicznym, poszerzeniu rynku i korzyści skali
	Możliwość wystąpienia szoków asymetrycznych i ich skutki

	Stabilność cen
	Obniżenie tempa wzrostu PKB

	Zanik kosztów wymiany walut, tańsza obsługa finansowa i bankowa
	Wzrost bezrobocia

	Wyeliminowanie wpływu importu kapitału na pozycję konkurencyjną w eksporcie
	Wzrost inflacji w wyniku szoków podażowych

	Korzystna zmiana struktury inwestycji zagranicznych w Polsce
	Wzrost deficytu budżetowego i długu publicznego w wyniku prowadzenia ekspansywnej polityki fiskalnej

	Stymulowanie wzrostu inwestycji przez niską stopę procentową
	

	Obniżenie poziomu rezerw dewizowych utrzymywanych przez NBP i możliwość przekierowania tych środków na spłatę długu publicznego
	


Źródło: S. Bukowski, op.cit., s. 177
W trakcie trwania procesu spełniania wszystkich warunków konwergencji Polska będzie musiała prowadzić restrykcyjną politykę fiskalną zwłaszcza związaną z ograniczaniem wydatków budżetowych. Może to doprowadzić do chwilowego spadku wzrostu PKB 
i obniżenia poziomu dobrobytu. Mogłoby to mieć miejsce szczególnie w sytuacji, w której rząd zdecydowałby się na podwyżkę opodatkowania. Innym rozwiązaniem mogłoby być zmniejszanie wydatków budżetowych. Po przystąpieniu Polski do Unii Gospodarczo-Walutowej istnieje szansa na przewagę szans nad zagrożeniami. Zależy to jednak od skali strat związanych ze stabilizacją. Kluczowym czynnikiem zdaje się być odpowiednie przygotowanie polskiej gospodarki na możliwość wystąpienia szoków asymetrycznych poprzez odpowiednie dostosowania strukturalne.

3.3. Korzyści i szanse związane z wprowadzeniem euro
Przystąpienie do strefy euro przyniesie ważne i trwałe korzyści dla polskiej gospodarki. Można wśród nich wyróżnić bezpośrednie skutki integracji monetarnej, związane 
z jednorazową i trwałą zmianą warunków prowadzenia działalności gospodarczej, oraz korzyści długookresowe, wynikające z procesów dostosowawczych związanych z przyjęciem euro. Bezpośrednim skutkiem przystąpienia Polski do unii monetarnej będzie eliminacja kosztów transakcyjnych związanych z istnieniem kursu wymiany złotego do euro. Uwolnienie zasobów pracy i kapitału dotychczas zaangażowanych w obsługę operacji walutowych oraz ich alternatywne produktywne wykorzystanie powinny się przyczynić do wzrostu PKB. Drugą bezpośrednią zmianą wynikającą z przystąpienia do wspólnego obszaru walutowego jest eliminacja ryzyka kursowego. Będzie ona prowadzić do spadku krajowych stóp procentowych o wielkość zawartej w nich premii za ryzyko kursowe, a tym samym do obniżenia kosztu kapitału. Zmiany warunków prowadzenia działalności gospodarczej po przystąpieniu Polski do strefy euro uruchomią liczne procesy dostosowawcze, których skutkiem będzie zwiększenie tempa długofalowego wzrostu gospodarczego
.
Można oczekiwać, że przystąpienie do strefy euro dodatkowo przyczyni się do zwiększenia cyklicznej zbieżności między Polską a krajami unii monetarnej oraz zwiększenia efektywności alternatywnych mechanizmów dostosowawczych, co ograniczy koszt rezygnacji z niezależnej polityki pieniężnej. Wprowadzeniu wspólnej waluty towarzyszyć będzie również ożywienie wymiany handlowej z krajami unii monetarnej oraz wyeliminowanie asymetrycznego oddziaływania niejednolitej polityki stóp procentowych Europejskiego Banku Centralnego i Narodowego Banku Polskiego, prowadzące do zwiększenia zbieżności cykli koniunkturalnych w Polsce i strefie euro
.
Oczekuje się, że wprowadzenie wspólnej waluty przyczyni się do wzrostu inwestycji. Inwestycje krajowe wzrosną dzięki obniżeniu kosztu kapitału wynikającego z eliminacji premii za ryzyko kursowe zawartej w stopach procentowych. Z kolei zwiększonemu napływowi kapitału zagranicznego, zwłaszcza o charakterze długoterminowym, będzie sprzyjać wzrost stabilności makroekonomicznej kraju oraz eliminacja ryzyka kursowego. Brak ryzyka kursowego powinien również doprowadzić do ożywienia wymiany handlowej oraz związanych z nią korzyści, takich jak: zwiększenie specjalizacji i skali produkcji, wzrost inwestycji oraz transfer do kraju najnowszych technologii i wiedzy.

Zwiększenie wiarygodności makroekonomicznej kraju wpływa na decyzje dotyczące inwestycji oraz determinuje alokację zasobów gospodarczych co w konsekwencji przyspiesza tempo wzrostu PKB. Wzrost wiarygodności znajduje swoje odzwierciedlenie również 
w ratingach.

Jedną z najważniejszych korzyści z uczestnictwa Polski we wspólnym obszarze walutowym jest towarzyszące mu nieodwracalne wyeliminowanie ryzyka kryzysu walutowego oraz wzrost wiarygodności polityki makroekonomicznej, prowadzące do spadku ryzyka makroekonomicznego kraju. Tym samym po wprowadzeniu euro zmniejszy się ryzyko wystąpienia destabilizujących gospodarkę gwałtownych przepływów kapitałowych. Powinno to sprzyjać napływowi długoterminowego kapitału zagranicznego i zmniejszeniu bariery rozwojowej, jaką stanowi w Polsce niski poziom oszczędności krajowych.

W wyniku utworzenia strefy euro koszty transakcyjne spadły o 0,69% łącznego PKB państw członkowskich. Oznacza to, że np. tylko w 2008 roku państwa strefy euro zaoszczędziły w sumie 63 mld euro. Zaoszczędzona kwota powiększa dochody  i zyski przedsiębiorstw.

Przyjęcie wspólnej waluty przyczyni się do integracji polskiego rynku finansowego ze strefą euro, co będzie prowadzić do poprawy warunków finansowania polskich przedsiębiorstw. Przedsiębiorstwa będą miały lepszy dostęp do głębokich rynków finansowych strefy euro, co umożliwi im zaspokajanie zapotrzebowania na usługi finansowe niedostępne w kraju oraz wybór najbardziej konkurencyjnych pośredników finansowych.

Zmniejszenie ryzyka makroekonomicznego kraju, eliminacja wahań kursowych, a także spadek kosztów transakcyjnych oraz tendencja do ich wyrównywania się na wspólnym obszarze walutowym będą prowadzić do silniejszego powiązania cen papierów wartościowych z czynnikami ze sfery realnej, a tym samym lepszej alokacji kapitału.

Przystąpienie do strefy euro przyczyni się również do wzrostu konkurencji na krajowym rynku finansowym, prowadzącego do zwiększenia wydajności pośredników finansowych oraz obniżenia kosztu oferowanych przez nich usług. Wprowadzenie wspólnej waluty wraz z towarzyszącą mu eliminacją ryzyka kursowego i kosztów transakcyjnych będzie prowadzić do lepszej porównywalności cen oraz wzrostu konkurencji na rynku dóbr i usług. Wzrost konkurencji przyczyni się do lepszej alokacji pracy i kapitału oraz zwiększenia presji na efektywne wykorzystanie dostępnych zasobów, co spowoduje wzrost wydajności czynników wytwórczych. Zwiększona konkurencja zintensyfikuje również proces wprowadzania innowacji i najnowszych technologii, mających podstawowe znaczenie dla długofalowego wzrostu gospodarczego
.
Należy zauważyć dużą rolę euro w ujęciu mikroekonomicznym. Korzyści wynikające 
z funkcjonowania systemu jednowalutowego polegają głównie na wprowadzeniu jednolitego rynku towarów, siły roboczej i kapitałów. Przedsiębiorstwa mogą w pełni czerpać korzyści 
z jednolitego obszaru gospodarczego dopiero od momentu, kiedy mogą posługiwać się jednym pieniądzem zamiast kilkunastoma. Korzystanie z jednej waluty stwarza możliwość zredukowania kosztów działalności o koszty ponoszone z tytułu wymiany walut, nie mówiąc już o eliminacji ryzyka kursowego. Obszar jednowalutowy oznacza również większą przejrzystość rynku, a w konsekwencji ułatwia decyzje o zakupie lub sprzedaży towarów 
i usług
.
Należy zwrócić uwagę, że w obecnej sytuacji gospodarczej prowadzenie działalności gospodarczej w strefie euro dla kraju posługującego się nadal walutą krajową obarczone jest wysokimi kosztami i znacznym poziomem ryzyka. Z punku widzenia przedsiębiorstwa ryzyko kursowe powoduje, że rachunek ekonomiczny sporządzony przed zawarciem kontraktu może się za jakiś czas okazać nieaktualny z uwagi na wahania kursu walutowego. Efektem wprowadzenia euro będzie również obniżenie stóp procentowych, a co za tym idzie zmniejszy się koszt pozyskania kapitału dla przedsiębiorstw.

Większa porównywalność cen prowadzi do zaostrzenia konkurencji również dzięki obniżeniu barier wejścia na rynek. Skutki są korzystne w dłuższej perspektywie również dla gospodarki. Przedsiębiorstwa zmuszone do działania w warunkach zaostrzonej konkurencji są efektywniejsze oraz bardziej innowacyjne i w konsekwencji wspierają wzrost gospodarczy kraju
.
Należy podkreślić, że można być pewnym wystąpienia niektórych z wyżej wymienionych korzyści. Cześć potencjalnych szans ma jednak charakter warunkowy i zależy w dużej mierze od przygotowania danego kraju i umiejętności czerpania profitów 
z pojawiających się szans. Wzrost wymiany handlowej jest np. uwarunkowany głównie konkurencyjnością małych i średnich przedsiębiorstw. To właśnie dla nich ryzyko kursowe stanowi barierę wejścia na rynki międzynarodowe. Zniesienie tej bariery przy jednoczesnej aktywnej i otwartej postawie przedsiębiorców daje szanse na uruchomienie nowych możliwości wzrostu i rozwoju organizacji. Z kolei zwiększanie krajowej i międzynarodowej aktywności inwestycyjnej zależy w dużej mierze od możliwości absorpcyjnych danej gospodarki. Są to czynniki związane ze stworzeniem przyjaznego klimatu inwestycyjnego, ułatwień podatkowych dla inwestorów, zaoferowania wysokiej jakości kapitału ludzkiego, zapewnienie innowacyjności gospodarki ale również dobrej infrastruktury.

Podsumowując należy stwierdzić, że skala potencjalnych korzyści w znacznej mierze zależy od stopnia przygotowania gospodarki i wyposażenia jej w odpowiednie narzędzia pobudzające wzrost gospodarczy i niwelujące potencjalne zagrożenia.

3.4 Zagrożenia i korzyści dla sektora przedsiębiorstw wiążące się 
z przystąpieniem do strefy euro
Spośród 70% przedsiębiorstw, które wyrażają poparcie dla euro, najwięcej obawia się wzrostu cen surowców i materiałów oraz zwiększenie presji na podwyżki płac. Pozostałe obawy dotyczą wzrostu konkurencji, kosztów dostosowawczych i obaw związanych 
z odpływem pracowników na rynki dzisiejszego euro. Na tle całego sektora silnie wyróżniają się firmy budowlane, które najczęściej wyrażają obawy o wzrost cen surowców, presji płacowej i odpływu pracowników.

Koszty transakcyjne jakie firmy ponoszą z tytułu wymiany walut szacowane są na 1,24% kosztów ogółem. Wyższy udział obserwuje się w większych przedsiębiorstwach, głównie w przemyśle a w usługach największe koszty ponoszą firmy transportowe. Oszczędności w tym zakresie spodziewają się głównie przedsiębiorstwa, które aktualnie ponoszą ich najwyższy udział w kosztach ogółem.

W sektorze MŚP 40% podmiotów poważnie obawia się konieczności ponoszenia kosztów dostosowawczych, związanych z wprowadzeniem waluty euro. Sektor znacznie częściej niż duże firmy obawia się wzrostu konkurencyjności w obszarze swojej działalności 
a także odpływu pracowników do obecnych krajów euro. Z kolei, z przedsiębiorstw, które wprowadziły już działania zwiększające efektywność lub konkurencyjność ponad 21% nie obawia się przyszłych koszów dostosowawczych. Największe obawy mają firmy, które jeszcze nie przeprowadziły działań poprawiających wydajność ale panują to w najbliższej perspektywie. To ponad 52 % podmiotów aktywnie działających na rynku. Co istotne dla 84% przedsiębiorstw, które dostosowały się do trudniejszych warunków funkcjonowania 
i zwiększyły konkurencyjność, nie miało to związku z planowanych przyjęciem przez Polskę euro lecz służyło wyłącznie realizacji obecnych celów.

Regionalnie częściej zagrożenia są postrzegane we wschodnich i północnych województwach niż w pozostałej części kraju. 

A jakie korzyści widzą przedsiębiorstwa ? 

Najistotniejszą okazuje się możliwe ograniczenie kosztów transakcyjnych związanych z wymiana walut, m.in. przez wzrost przejrzystości cen oraz spadek kosztów wynikających ze zmniejszenia ryzyka walutowego. Firmy zatrudniające od 50 do 250 osób, z branży przemysłowej oraz handlowe a także przedsiębiorstwa obecne na rynku do 5 lat najczęściej spodziewają się korzyści wynikających z ograniczenia tych rodzajów ryzyka.

Jednym z przejawów gorszych warunków rozwoju jest wyższy koszt kredytów bankowych wynikający z obaw odrzucenia wniosków kredytowych. Takie obawy podziela większość przedsiębiorstw podejrzewając związek wysokości oprocentowania kredytów 
a właściwie marż kredytowych w powiązaniu z oczekiwanym obniżeniem stóp procentowych i oczekiwanymi dochodami banków, które zawsze generują podwyższenie kosztów.
Zakończenie
Celem analizy było określenie potencjalnych szans i zagrożeń związanych z przyjęciem przez Polskę wspólnej europejskiej waluty – euro, głównie w aspekcie wpływu na funkcjonowanie przedsiębiorstw z segmentu MŚP ale również omówienie zasad funkcjonowania obszaru jednowalutowego.

Powstanie Unii Europejskiej i wprowadzenie wspólnej europejskiej waluty jest procesem, a Polska chce w tym procesie odgrywać znaczącą rolę, a nie jedynie wypełniać funkcję obserwatora. Dlatego intencją kolejnych rządów jest aktywne uczestnictwo w pracach instytucji unijnych, a w przyszłości przyłączenie naszego kraju do strefy euro.

Wprowadzenie wspólnego europejskiego pieniądza zapoczątkowało nowy rozdział 
w historii działania międzynarodowego systemu walutowego a proces integracji ze strefą euro jest wieloaspektowym wyzwaniem o charakterze makroekonomicznym, administracyjnym, organizacyjnym, technicznym i legislacyjnym.

Aktualnie perspektywa przyjęcia euro w Polsce oddaliła się. Jest to spowodowane napięciami finansowymi wewnątrz strefy euro i niechęcią najbogatszych krajów Unii Europejskiej do ponoszenia dodatkowego ryzyka i kosztów w czasie trwającego kryzysu gospodarczego. Nie bez znaczenia pozostaje fakt, że na chwilę obecną Polska nie spełnia kryteriów konwergencji. Jeśli Polska chce w najbliższym czasie przyjąć wspólną europejską walutę musi podjąć ogromny wysiłek, by wyrównać podstawowe wskaźniki gospodarcze 
w stosunku do obecnych członków strefy euro. Nawet jeśli uda się spełnić wymogi formalne, to i tak w sferze realnej pozostaną pewne dysproporcje.
Od początku lat 90. polska gospodarka podlegała przemianom, dzięki którym dawny system przekształcony został w nowy mechanizm spełniający współczesne kryteria gospodarki rynkowej. Przeprowadzona została głęboka restrukturyzacja gospodarki oraz wprowadzono zmiany zwiększające efektywność działania podmiotów gospodarczych. Nastąpiły również zmiany w strukturze polskiego handlu zagranicznego, polegające na zwiększaniu udziału towarów o wyższym stopniu przetworzenia oraz wzroście roli wymiany handlowej z krajami Unii Europejskiej. Inflacja obniżona została do poziomu charakteryzującego stabilne gospodarki rynkowe i niemal całkowicie uwolnione zostały przepływy kapitałowe. Polska gospodarka stoi przed kolejną wielką szansą, którą musi umieć mądrze wykorzystać.

Należy jak najbardziej efektywnie wykorzystać czas przed wprowadzeniem euro na podtrzymanie wzrostu gospodarczego i zmniejszenie dystansu pomiędzy bardziej rozwiniętymi gospodarkami Europy.

Wybór czasu przystąpienia i stosownej ścieżki będą miały zasadnicze znaczenie dla korzyści ze wspólnej waluty. Tylko stabilna, odpowiednio przygotowana gospodarka sprosta wyzwaniom i zagrożeniom oraz pozwoli w pełni wykorzystać pojawiające się szanse rozwojowe. Warto podkreślić, że najprawdopodobniej koszty będą się kumulowały w krótkim okresie, a korzyści będą się w pełni materializować w późniejszym czasie.

Bez względu na ostateczny termin wprowadzenia wspólnej waluty, maksymalizacja korzyści płynących z członkostwa w strefie euro wymagać będzie pełnego wdrożenia wymienionych działań, zarówno z zakresu polityki makroekonomicznej, jak również tych 
o charakterze technicznym, organizacyjnym, administracyjnym oraz legislacyjnym.

Społeczne poparcie dla euro w Polsce charakteryzuje się duża zmiennością. Początkowo znaczne poparcie wynikało z relatywnie dobrej kondycji gospodarek euro, choć nie było to wyłącznie zasługą euro.

Osłabienie poparcia dla euro w trakcie kryzysu można wiązać z pogorszeniem się kondycji ekonomicznej krajów szczególnie południa strefy co również nie wynikało jedynie 
z faktu posługiwania się wspólna walutą. Z uwagi na zmienność nastrojów wobec euro wspólna waluta prawdopodobnie będzie się cieszyć większym poparciem w sytuacji, kiedy kondycja gospodarcza, społeczna i geopolityczna w Polsce ulegnie pogorszeniu a jednocześnie poprawi się w strefie krajów euro. Zmienność postaw przedsiębiorstw wydaje się mniejsza niż w przypadku postaw społecznych co wynika z prowadzenia globalnej gospodarki. Około 70% przedsiębiorstw deklaruje poparcie dla pełnej integracji gospodarczo - walutowej. Najczęściej jednak swoją akceptację uzależniają od osiągnięcia przez Polskę dużej spójności z gospodarką euro. Zdecydowanymi przeciwnikami jest około 12,5% przedsiębiorstw, głównie niemających udziału w rynku europejskim, przedsiębiorstwa młode, małe i działające w branżach o silnej pozycji na rynku krajowym.

Firmy o znaczącym udziale produkcyjnym i handlowym na rynku krajowym 
i europejskim chciałyby natychmiastowego wejścia Polski do strefy euro.
Skala potencjalnych korzyści nie zależy wyłącznie od samych przedsiębiorców ale 
w znacznej mierze od stopnia przygotowania gospodarki, ułatwień i narzędzi pobudzających wzrost gospodarczy i niwelujących potencjalne zagrożenia. To szereg powiązanych 
i komplementarnych dostosowań dotyczących zmian w Kodeksie Pracy, Prawie Zamówień Publicznych, Ordynacji Podatkowej czy Prawie Działalności Gospodarczej. Duże znaczenia będzie miało wprowadzenie inteligentnych specjalizacji gwarantujących skokowy awans gospodarczy.

Bibliografia
1. Bachman K., Tarnawa A., Euro - pieniądz wspólnej Europy, Wyd. PWN, Warszawa 2001

2. Baka Wł., Bankowość centralna, Biblioteka Menedżera i Bankowca, Warszawa 2001
3. Bartkowski J., Państwo, prawa i obowiązki obywatelskie w świadomości społecznej, [w:] J. Raciborski (red.), Praktyki obywatelskie Polaków, Wydawnic​two IFiS PAN, Warszawa 2010
4. Borowiec J., Unia ekonomiczna i monetarna, Wyd. Akademii Ekonomicznej, Wrocław  

            2001

5. Bukowski S., Unia Monetarna Teoria i polityka, Wyd. Difin, Warszawa 2007
6. Bukowski S., Strefa Euro, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2007

7. Bukowski S., Strefa Euro: perspektywy rozszerzenia o Polskę i inne kraje Europy Środkowo-Wschodniej, Wyd. Ekonomiczne, Warszawa 2007

8. Bukowski S., Teoretyczne podstawy i realizacja unii monetarnej krajów członkowskich wspólnot europejskich: szanse i zagrożenia dla Polski, Politechnika Radomska, Radom 2003

9. Burda B., Ch. Wypłosz, Makroekonomia. Podręcznik Europejski, Wyd. PWE, Warszawa 1995

10. Ciamaga L., Unia Europejska, Wyd. Naukowe PWN, Warszawa 2002

11. Czarczyńska A., Śledziewska K., Teoria europejskiej integracji gospodarczej, Wyd. C.H. 11.Beck, Warszawa 2007

12. Gawlikowska A., Integracja europejska, Wyd. PWN, Warszawa 2004

13. Gronkiewicz – Waltz H., Europejska Unia Gospodarcza i Walutowa, Wyd. LexisNexis,Warszawa 2009

14. Kitowski J., Korzyści i koszty wprowadzenia euro przez Polskę w świetle doświadczeń Słowacji, Wyd. Uniwersytetu Rzeszowskiego, Rzeszów 2010

15. Kowalewski P., Tchorek G., Górski J., Mechanizmy funkcjonowania strefy euro, Narodowy Bank Polski, Warszawa 2010

16. Łastawski K., Od idei do integracji europejskiej, Wyd. WSP, Warszawa 2003

17. Nowak-Far A., Unia Gospodarcza i Walutowa w Europie, Wyd. C.H. Beck, Warszawa 2001

18. Oręziak L., EURO nowy pieniądz, Wyd. Naukowe PWN, Warszawa 2002

19. Ostaszewski J., Polska w strefie euro. Szanse i zagrożenia, Wyd. Szkoły Głównej Handlowej, Warszawa 2008

20. Podraza A., Unia Europejska, Wyd. Katolickiego Uniwersytetu Lubelskiego, Lublin 1999

21. Proniewski M., Niedźwiedzki A., Integracja gospodarcza w zarysie, Wyd. WSFiZ, Białystok 2003

22. Pronobis M., Polska w strefie euro, Wyd. C.H. Beck, Warszawa 2008

23. Pszczółka I., Euro a integracja europejskich rynków finansowych, Wyd. CeDeWu, Warszawa 2007

24. Rogut A., Przygotowania Polski do przyjęcia euro, Narodowy Bank Polski, Warszawa 2011

25. Sobczyński D., Euro: historia, praktyka, instytucje, Wyd. KiK, Warszawa 2002

26. Sopoćko A., Polska w strefie euro? Nowe perspektywy wzrostu, Wyd. Naukowe Wydziału Zarządzania Uniwersytetu Warszawskiego, Warszawa 2008

27. Swadźba S., Systemy gospodarcze i ich ewolucja, Wydawnictwo Akademii Ekonomicznej w Katowicach, Katowice 2008

28. Szeląg K., Euro, wprowadzenie banknotów i monet do obiegu, Zarządzanie i Finanse, Warszawa 2001

29. Temperton P., Euro wspólna waluta, Wyd. Felberg, Warszawa 2001

30. Wiktor J., Jednolity rynek wewnętrzny Unii Europejskiej, Wyd. Akademii Ekonomicznej, Kraków 2001

Czasopisma
1. Borkowski J., Euro ante portas, Bankier nr 5/1997
2. Lachowicz M., Koncepcja wspólnych obszarów walutowych, Bank i Kredyt nr 2/2008

3. Oręziak L., Trzy lata istnienia euro – doświadczenia i perspektywy, Bank i Kredyt nr 78/2001

4. Borowski J., Raport na temat korzyści i kosztów przystąpienia Polski do strefy euro, Narodowy Bank Polski, Warszawa 20042. Euro - nowa waluta zjednoczonej Europy, Narodowy Bank Polski, Departament Komunikacji Społecznej, Warszawa 2001
5. 10. rocznica EBC – 1998- 2008, Biuletyn Miesięczny (wydanie specjalne), Europejski Bank Centralny Frankfurt n. Menem 2008
6. Raport roczny 2010, Europejski Bank Centralny, Frankfurt n. Menem 2011
7. Sukcesy i wyzwania pierwszych 10 lat istnienia euro, w: informacja rządu na temat przystąpienia Polski do strefy euro w 2012r., Warszawa 2012
8. Balcer A., Blusz K., Hinc A., Święcicki I., Świeboda P., Zerka P. , Polska Globalna. Impuls do Debaty, demosEuropa-Centrum Strategii Europejskiej, Warszawa. Bartkowski J. [2012], Zmiany postaw obywatelskich w okresie 1989-2009, 2013
9. Bartkowski J. , Państwo, prawa i obowiązki obywatelskie w świadomości społecznej, [w:] J. Raciborski (red.), Praktyki obywatelskie Polaków, Wydawnic​two IFiS PAN, Warszawa 2010

10. Boni M., Geodecki T., Hausner J., Majchrowska A., Marczewski K., Piątkowski M., Starczewska-Krzysztoszek M., Tchorek G., Tomkiewicz J., Weresa M. [2014], Konkurencyjna Polska. Jak awansować w światowej lidze gospodarczej? Rekomendacje, Fundacja Gospodarki i Administracji Publicznej, Kraków.

11. Domański H., Mach B., Przybysz D., Pochodzenie społeczne - wykształcenie - zawód: Ruchliwość społeczna w Polsce w latach 1982-2000, [w:] H. Domański (red.), Zmiany stratyfikacji społecznej w Polsce, Wydawnictwo IFiS PAN, Warszawa 2008

12. Research Center (January). Fihel A., Kaczmarczyk P. , Migracja a polski rynek pracy,2013
13. Szyszko R., Prawo spółek handlowych. Wybrane zagadnienia. Skrypt dla aplikantów radcowskich, Okręgowa Izba Prawna, Warszawa 2011
14. Tomkiewicz J., Weresa M., Konkurencyjna Polska. Jak awansować w światowej lidze gospodarczej? Fundacja Gospodarki i Administracji Publicznej, Kraków 2013

15. Grudziński P. , Państwo Inteligentne. Polska w poszukiwaniu międzynarodo​wej roli, Wydawnictwo Adam Marszałek, Toruń 2008
16. Żuromski P., Małe i średnie przedsiębiorstwa w Polsce. Instrumenty wspierania konkurencyjności, Łódzka Agencja Rozwoju Regionalnego, Łódź 2006
Strony internetowe
1. http://www.nbp.pl/badania/seminaria_bise/jedrzejowiczO.pdf, z dnia 31.10.2011
2. http://www.nbportal.pl/pl/np/euro/banknoty-i-monety/banknoty z dnia 06.11.2011
3. http://www. akson.sgh.waw.pl/~ksum/pol/menu/dydaktyka/rw/prezentacja/rw5.ppt z dnia 20.08.2011

4. http://www.mikro.univ.szczecin.pl/bp/pdf/ 87/14.pdf z dnia 20.08.2011

5. http://www. nbp.pl/publikacje/o_euro/euro.pdf z dnia 29.08.2011

6. http://www.europarl.europa.eu z dnia 30.08.2011

7. http://www ecb int /pub/PDF/annrep/ ar2010pl.pdf z dnia 30.08.2011
8. http://msp.money.pl/wiadomosci/zarzadzanie/artykul/bariery-dla-malych-polskich-firm-jak-pokonac,38,0,2058022.html
DZIAŁALNOŚĆ GOSPODARCZA





Osoby fizyczne prowadzące działalność gospodarczą





Przedsiębiorcy prowadzący działalność w formie spółek:





Prawa cywilnego  





Prawa handlowego:  spółki kapitałowe





Prawa handlowego:  spółki osobowe 





Spółka cywilna





spółka akcyjna





jawna





partnerska





z ograniczoną odpowiedzialnością





komandytowa





komandytowo – akcyjna








�


	A. Czarczyńska, K. Śledziewska, Teoria europejskiej integracji gospodarczej, Wyd. C.H.Beck, Warszawa 2007, s. 2-4





�


	Tamże, s. 2-4





�


	A. Czarczyńska, K. Śledziewska, op. cit., s. 4





�


	Tamże, s. 15





�


	M. Lachowicz, op.cit., s. 10





�


	K. Łastawski, Od idei do integracji europejskiej, Wyd. WSP, Warszawa 2003, s. 16





�


	K. Szeląg, Euro, wprowadzenie banknotów i monet do obiegu, Zarządzanie i Finanse, Warszawa 2001, s. 16





�


	D. Sobczyński, Euro: historia, praktyka, instytucje, Wyd. KiK, Warszawa 2002, s. 28





�


	K. Szeląg, op. cit., s. 21





�


	Tamże, s. 23





�


	Tamże, s. 24





�


	Euro - nowa waluta zjednoczonej Europy, NBP, Departament Komunikacji Społecznej, Warszawa 2001, s. 17, www. nbp.pl/publikacje/o_euro/euro.pdf z dnia 29.08.2011





�


	10. rocznica EBC – 1998- 2008, Biuletyn Miesięczny (wydanie specjalne), Europejski Bank Centralny Frankfurt n. Menem 2008, www.europarl.europa.eu z dnia 30.08.2011





�


	Sukcesy i wyzwania pierwszych 10 lat istnienia euro, w: informacja rządu na temat przystąpienia Polski do strefy euro w 2012r., Warszawa 2009, s.8





�


	Tamże, s.10





�


	Tamże, s.12





�


	10. rocznica EBC – 1998- 2008, Biuletyn Miesięczny (wydanie specjalne), Europejski Bank Centralny Frankfurt n. Menem 2008, www.europarl.europa.eu z dnia 30.08.2011





�


	M. Barowicz, Jak     op. cit., s. 22.





�


	Ustawa z dnia 23.04.1964r. Kodeks cywilny, art. 860 (Dz.U. Nr 43, poz. 296, z późn. zm.).





�


	Krajowy Rejestr Sądowy (KRS) jest rejestrem składającym się z rejestru przedsiębiorców, rejestru stowarzyszeń, innych organizacji społecznych i zawodowych, fundacji oraz samodzielnych publicznych zakładów opieki zdrowotnej, rejestru dłużników niewypłacalnych, który prowadzą w systemie informatycznym sądy rejonowe (sądy gospodarcze), obejmujące swoją właściwością obszar województwa lub jego część. Rejestr obejmuje podmioty, na które przepisy ustaw nakładają obowiązek uzyskania wpisu do rejestru. Ustawa z dnia 20.08.1997r. o Krajowym Rejestrze Sądowym, art. 1-3 (Dz.U. z 2013r. poz. 1203).





�


	Ustawa z dnia 15.09.2000r. Kodeks spółek handlowych (Dz.U. z 2013r. poz. 1030).





�


	R. Szyszko, Prawo spółek handlowych. Wybrane zagadnienia. Skrypt dla aplikantów radcowskich, Okręgowa Izba Prawna, Warszawa 2011, s. 52-53.





�


	B. Siuta-Tokarska, Uwarunkowania i kierunki rozwoju sektora przedsiębiorstw w Polsce, (w:)


	L. Kiełtyka (red.), Rozwój i doskonalenie funkcjonowania przedsiębiorstw, Difin, Warszawa 2010, s. 139.





�


	M. Matejun, Barriers to development of high-technology small and medium-sized enterprises,


	Technical University of Lodz, Lodz 2008, s. 8.





�


	P. Żuromski, Małe i średnie przedsiębiorstwa w Polsce. Instrumenty wspierania konkurencyjności,


	Łódzka Agencja Rozwoju Regionalnego, Łódź 2006, s. 79.





�


	A. Skowronek-Mielczarek, Małe i średnie przedsiębiorstwa. Źródła finansowania, C.H. Beck, Warszawa 2005, s. 6.





�


	J. Bilski, E. Stawasz (red.), Bariery w korzystaniu z usług bankowych w finansowaniu działalności małych i średnich przedsiębiorstw, Wydawnictwo Uniwersytetu Łódzkiego, Łódź 2006, s. 16.





�


	R. Wolański, Rozwój małych i średnich przedsiębiorstw w polskiej gospodarce – zmiany, tendencje, prognoza, (w:) A. Bielawska, A. Szopa (red.), Strategie zarządzania mikro i małymi przedsiębiorstwami. Mikrofirma 2010, Zeszyty Naukowe nr 585. Ekonomiczne Problemy Usług nr 50, Uniwersytet Szczeciński, Szczecin 2010, s. 423.





�


	EU SMEs in 2012: at the crossroads Annual report on small and medium-sized enterprises in the EU,


	2011/12, European Commission, Rotterdam 2012, s. 15.





�


	Dane Banku Światowego, www.worldbank.org (28.03.2014).





�


	K. Puchalska, Aktywność eksportowa przedsiębiorstw, Bank i Kredyt 41 nr 3/2010, Narodowy Bank Polski, Warszawa 2010, s. 111.





�


	Raport o stanie sektora małych i średnich przedsiębiorstw w Polsce w latach 2011-2012, Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości, Warszawa 2013, s. 62





�


	Raport o stanie sektora małych i średnich przedsiębiorstw w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości, Warszawa 2012, s. 49.





�


	Tamże, s. 61





�


	S. Chomątowski (red.), Dynamika i kierunki zmian wielkości i struktury sektora przedsiębiorstw


	w Polsce w latach 1990-2005, Fundacja Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie, Kraków 2009, s. 161





�


	Raport o stanie sektora małych i średnich przedsiębiorstw w Polsce w latach 2011-2012, op. cit.,


	s. 37-38





�


	M. Pronobis, Polska w strefie euro, Wyd. C.H. Beck, Warszawa 2008, s. 159-161





�


	A. Rogut, Przygotowania Polski do przyjęcia euro, Narodowy Bank Polski, Warszawa 2011, s. 1





�


	J. Borowski, op.cit., s. 44-49





�


	Tamże, s. 49-59





�


	Tamże, s. 194-195





�


	J. Borowski, op.cit., s. 9





�


	L. Oręziak, Euro nowy pieniądz, Wyd. Naukowe PWN, Warszawa 2004, s. 46-48





�


	P. Kowalewski, G. Tchorek, J. Górski, op.cit., s. 196








44
43

