
Deutsche Bank Polska S.A. -  jest częścią Grupy Deutsche Bank, jednej z największych instytucji finansowych na świecie. Świadczy wysokiej jakości usługi dla Klientów indywidualnych oraz małych i średnich przedsiębiorstw, oferując długofalowe rozwiązania finansowe dostosowane do indywidualnych potrzeb Klienta. Aktualnie na terenie miast: 

Białystok, Bielsko-Biała, Gdańsk, Gliwice, Gorzów Wielkopolski, Katowice, Kielce, Kraków, Lublin, Łódź, Nowy Sącz, Poznań, Radom, Rzeszów, Szczecin Warszawa, Wrocław, poszukujemy:
Doradcy ds. sprzedaży produktów finansowych dla przedsiębiorstw

Nr ref: DB/AGSME/nazwa miasta 

Zakres głównych obowiązków:

· aktywne poszukiwanie i pozyskiwanie Klientów z segmentu średnich firm

· profesjonalne doradztwo i kompleksowa obsługa firm w zakresie sprzedaży produktów bankowych

· przygotowywanie rozwiązań indywidualnie dopasowanych do potrzeb Klienta.

· przyjmowanie dokumentów niezbędnych do założenia rachunku lub zaciągnięcia kredytu

· dokonywanie wstępnej analizy dokumentów oraz zdolności kredytowej firmy

· zapewnianie wysokiej jakości obsługi Klienta

· edukowanie Klienta w zakresie obsługi zdalnych kanałów dystrybucji

Oczekujemy:

· doświadczenia w zakresie pozyskiwania i obsługi Klientów Firmowych

· znajomości produktów bankowych kierowanych do Klienta Firmowego

· umiejętności oceny i weryfikacji dokumentacji finansowej firmy

· znajomości zagadnień prawnych związanych z prowadzeniem działalności gospodarczej

· bardzo dobrych umiejętności sprzedażowych i negocjacyjnych

· znajomości lokalnego rynku biznesowego

· bardzo dobrej umiejętności obsługi MS Office i Internetu

· umiejętności identyfikacji potrzeb klienta oraz doradztwa w zakresie doboru odpowiedniego produktu / usługi

· zaangażowania i zorientowania na cel

· inicjatywy i samodzielności w działaniu

· wysokiej kultury osobistej i etyki zawodowej

· prawo jazdy kat. B

· prowadzenie działalnści gospodarczej lub gotowość jej otwarcia 

Oferujemy:

· stałe wynagrodzenie + prowizje za wyniki sprzedażowe

· szeroką gamę produktów finansowych

· szkolenia produktowe i sprzedażowe, jasną ścieżkę rozwoju – możliwość awansu

· najwyższe wynagrodzenie na rynku

· możliwości rozwoju i awansu w strukturach finansowych

· niezbędne narzędzia pracy jak laptop czy telefon komórkowy.

Wybranym Kandydatom zapewniamy ciekawą pracę, możliwość zdobycia doświadczenia  oraz rozwoju w renomowanej stale rozwijającej się firmie, atrakcyjne wynagrodzenie adekwatne do poziomu realizacji zadań.
CV i list motywacyjny wraz z numerem referencyjnym prosimy nadesłać na adres mailowy: 
kontakt.firmowy@db.com
w tytule maila prosimy o umieszczenie nazwy miasta, którego dotyczy aplikacja.

Uprzejmie informujemy, że skontaktujemy się tylko z wybranymi Kandydatami a nadesłanych dokumentów nie zwracamy.

Prosimy o umieszczenie w dokumentach następującej klauzuli: ”Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb procesu rekrutacji” (zgodnie z Ustawą z dnia 29.08.1997 o ochronie danych osobowych Dz.U. Nr 133 poz. 883 z późniejszymi zmianami).
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